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1. БИЗНЕС-ИДЕЯ.
Бизнес-идея заключается в открытии автостоянки на территории Бизнес-центра г.Венева.

В настоящее время в г. Веневе не существует ни одной автостоянки.

2. ОЦЕНКА РЫНКА.

Сегодня мало кто из автовладельцев имея гараж, рискует оставить там свой автомобиль. Это связано, в первую очередь, с участившимися случаями угона и хищения автомобилей, оставленных без присмотра как просто на улице, так и в гараже. Поэтому многие автовладельцы пользуются услугами автостоянок, обеспечивающих надежную сохранность автомобиля.
В настоящее время многие граждане, в том числе и жители Г. Венева, меняют автомобили, покупая новые, которые в первую очередь подвержены риску угона. Именно на этих людей рассчитана, предлагаемая мной услуга. Хранение автомобиля на стоянке также гарантия сохранности имущества, находящегося в нем, что немаловажно для владельцев автомобилей, оснащенных дорогостоящими аудиосистемами.

Новой автостоянкой смогут пользоваться не только жители поселка, оставившие свой автомобиль «на ночь», но и гости г. Венева, приехавшие на автомобилях и вынужденные оставить их без присмотра.
3. АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ.

Конкурентами можно считать любые места в г. Венев, где можно оставить автомобиль под присмотром охранников этих организаций:

№1- территория перед Администрацией;

№2- территория хлебозавода;

№3- территория базы.

Основным является конкурент №1- территория перед Администрацией.

Конкурентов можно рассматривать одной группой, т к все они имеют незначительную площадь и пользуются их услугами люди знакомые с руководством этих организаций. Таким образом, эти конкуренты ни коем образом не будут влиять на положение дел на автостоянке.

4. ПЛАН МАРКЕТИНГА.

Ценовая политика будет проводиться следующим образом: такса за пользование автостоянкой изначально будет заложена не ниже, чем у конкурентов и составит 15 руб./ сутки. Оплата за почасовую стоянку устанавливается в размере 2 руб./ час.
В рекламных целях планируется дать объявления в местную газету «Красное знамя», а так же поставить указатели в 2-3 местах.

5. ПЛАН ПРОИЗВОДСТВА.

Клиент, вьехав на территорию автостоянки и поставив автомобиль, возвращаясь заходит в будку дежурного охранника, где производит с ним расчет. Охранник заполняет квитанцию, в которой указывает гос. Номер автомобиля, марку- время, дату постановки автомобиля на стоянку. Стоимость оплачиваемой услуги, а также фамилию клиента, ставит свою подпись и просит расписаться клиента.

Забирая автомобиль с автостоянки, Клиент возвращает квитанцию, и предъявляет удостоверение личности охраннику. Если за автомобилем приходит доверенное лицо человека, то охранник обязан требовать кроме квитанции и удостоверения личности еще и доверенность на управление этим транспортным средством на имя пришедшего за ним.
Все квитанции прономерованы, что позволяет вести учет поступающей наличности.
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Если автомобиль находился на стоянке более одних суток, клиент, забирая его оплачивает стоянку за все неоплаченные суток, и охранник обязан внести эту сумму в квитанцию в раздел «Получено всего за- суток», прибавив к ней ренее уплаченную клиентом сумму, а так же указать количество суток, за которые доплачивает клиент.
В конце рабочего дня охранник сдает кассу сменщику.

6. УПРАВЛЕНИЕ, ОРГАНИЗАЦИЯ, РУКОВОДСТВО

Предполагается зарегистрировать Автостоянку в   качестве юридического лица

Бухгалтерский учет будет вести Бизнес-центр, по правилам установленным для юридических лиц.

Для организации работы автостоянки необходимо привлечь троих человек на работу в качестве дежурных охранников. Все трое охранников в равной степени подчинены директору Бизнес-центра и обязаны соблюдать должностную инструкцию.

6. ДОЛЖНОСТНАЯ ИНСТРУКЦИЯ ОХРАННИКА

1.  Охранник обязан обеспечить отсутствие посторонних лиц на территории автостоянки.
2. Разрешать въезд на территорию только лицам, управляющим автомобилем и исключать нахождение пассажиров в салоне автомобиля, как на въезде, так и на выезде автомобиля со стоянки.
3. Следить за тем,  чтобы клиент не задерживался на стоянке дольше времени, необходимого для того, чтобы поставить или забрать автомобиль.
4. Следить за тем, чтобы клиент не подходил и не касался чужих автомобилей.
5. При подозрительном поведении клиента охранник обязан подойти к нему и тактично предложить свою помощь.
6  Охранник должен знать подписи своих сменщиков. Охранник обязан требо​вать у клиента возврата квитанции и предъявления удостоверения личности, а если необходимо и доверенности на управление т/с, прежде чем. разрешить вход на сто​янку за авто.мобилем..
8.                                   Охранник обязан исключить осуществление клиентом какого-либо ремонта автомобиля на стоянке (кроме замены колеса и т. п.). который может привести к порче соседних автомобилей по неосторожности, а также загрязнению и захлам​лению территории автостоянки.
9.                        Охраннику запрещается покидать территорию автостоянки.
10.                                 В случае возникновения ДТП на территории автостоянки охранник обязан вызвать ДПС, а также обеспечить присутствие всех участников ДТП на месте до приезда сотрудников ДПС или записать ФИО виновника и гос. номер его а/м.
11.                        В случае возникновения на территории автостоянки беспорядка, вызванного проникновением, посторонних лиц, и невозможности его самостоятельного устра​нения охранник обязан вызвать милицию и принять меры по задержанию наруши​телей порядка.
12.                      Охранник обязан каждые 30 мин. обходить территорию автостоянки.
13.    Охранник несет материальную ответственность за сохранность автомо​биля клиента.
14.  Охранник обязан расчищать снег, обеспечивая нормальный въезд-выезд на стоянку.
15. Охранник, заступая на смену, обязан принять кассу и квитанции у сменщика.
16 Охранник обязан правильно заполнять квитанции, указывая все поступившие платежи.
17.  Охранник обязан обеспечить сохранность наличности и квитанций, посту​пивших за время его дежурства. 

7. ОЦЕНКА РИСКОВ

Основным и единственным риском данного проекта является отсутствие или недостаточность клиентов на автостоянке, что может привести к убыточности этого бизнеса. Способом устранения этого риска, т. е. способом привлечения клиентов, может послужить снижение цены до критической отметки 13 руб./сутки, а также до​полнительная реклама.

Если эти способы не обеспечат нормального потока клиентов, то этот бизнес необходимо сворачивать и чем быстрее, тем лучше.

8. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН

Для организации автостоянки, необходимо:

1. Соорудить ограждение. Для этого необходимо закупить 100 м «сетки-рабицы» шириной 2 м, т. к. автостоянка одной из своих сторон примыкает к Бизнес​центру, периметр ограды будет меньше, чем может показаться на первый взгляд.   А также 40 шт. металлических столбов длиной 2,5 м и провести монтаж. Итого полу​чим:

-                   сетка 46 руб./м. * 100 м = 4600 руб.
-                  столбы 100 руб./шт. * 40 шт. = 4000 руб.
-                   монтаж 1400 руб.
_                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                        ЮОООруб.
2. Соорудить будку охраны -10000 руб.
3. Подводка электричества, закупка и установка электрооборудования - 5000 руб. Итого затраты составят 25000 руб.
Данный вид предпринимательской деятельности облагается единым нало​гом на вмененный доход. Рассчитаем его платежи по формуле:
ВД=БД*П*К,*К2*К4,где:
ВД - вмененный доход.
БД - базовая доходность 9 руб./м"/мес.'
П - количество единиц физического показателя (площадь) равна 1025 м"
К[ - коэфф. типа населенного пункта. Для населенного пункта с численно​стью населения от 20000 до 50000 равен 0,9.
Кл - коэфф. сезонности. В период с 01.05 по 31.10 принимается равным 1.2:, с 01.11 по 30.04-0.8.
Ю) - коэфф. места расположения автостоянки в населенном пункте. Вводится нормативными актами органов местного самоуправления в пределах 0,8 - 1,2. При отсутствии указанных правовых актов принимается равным 1.
При расчете значения базовой доходности учитывается вся площадь, отве​денная под стоянку, независимо от того какие сооружения на ней находятся, и на​сколько эффективно она используется.
ВД лстом = 9* 1025*0,9* 1,2* 1-9963 руб./мес.
ВД зимой - 9*1025*0.9*0,8* Г 6642 руб./мес.

ПРОГНОЗ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ
	Месяц/2001г. 
	май 
	июнь 
	июль 
	август 
	сентябрь. 
	октябрь. 
	ноябрь. 
	декабрь. 
	1-й год 
	январь. 2002 

	Выручка от продаж 
	21450 
	21450 
	21450 
	21450 
	21450 
	21450 
	21450 
	21450 
	 
	21450 

	3/п персонала 
	4500 
	4500 
	4500 
	4500 
	4500 
	4500 
	4500 
	4500 
	 
	4500 

	Отчисления с з/п персонала 
	1422 
	1422 
	1422 
	1422 
	1422 
	1422 
	1422 
	1422 
	 
	1422 

	Амортизация 10 % в год 
	210 
	210 
	210 
	210 
	210 
	210 
	210 
	210 
	 
	210 

	Аренда 
	3000 
	3000 
	3000 
	3000 
	3000 
	3000 
	3000 
	3000 
	 
	3000 

	Электроэнергия 
	100 
	100 
	100 
	100 
	100 
	300 
	300 
	300 
	 
	300 

	Ед. налог на вмен. доход 
	9993 
	9963 
	9963 
	9963 
	9963 
	9963 
	6642 
	6642 
	 
	6642 

	итого расходов 
	19195 
	19195 
	19195 
	19195 
	19195 
	19195 
	16074 
	16074  
	 
	16074 

	Чистый доход 
	2255 
	2255 
	2255 
	2255 
	2255 
	2055 
	5376 
	5376 
	24082 
	5376 


По результатам прогноза прибылей и убытков составим прогноз движения денежных средств.
…
