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1. Резюме

Организуется частное предприятие по продаже женских колготок.

Цель предприятия: продажа колготок ведущих фирм производителей, высокое  качество обслуживания, доступные цены и конечно получение прибыли, чтобы в дальнейшем можно было бы расширить свою работу.

Руководство, снабжение, торговлю, ведение документов, а так же осуществлять связь с поставщиками, налоговыми и др. 

организациями буду вести сама.

Торговать буду на «центральном рынке» в городе Туле.

Потенциальными  покупателями будут женщины и девушки.

Конкурентами могут быть такие же частные предприятия, магазины.

Для прогнозирования финансовой деятельности моего предприятия, составим план затрат (разовые и текущие).

Чтобы начать торговать мне нужно:

1. Регистрация в качестве предпринимателя –83р.49коп.

2. Разрешение на торговлю

3. Самое главное наличный капитал, который составил 5000р. Товар буду  пополнять еженедельно, для этого 4 раза в месяц буду ездить в Москву.

2. Досье  компании

Частное предприятие «Валентина» Россия, г.Тула, ул.Кауля, д.31,кв.163 

Регистрационные документы и лицензия 

Г.Тула, ул.Кауля д.31, кв.163

	Вид
	Дата  выдачи
	Номер

	Свидетельство о регистрации 
	----------
	--------

	Разрешение на право торговли
	----------
	---------


Руководство компании:

Юдина Мария – директор.

Обязанности: управление компанией, координация объемов продаж и маркетинг.

Компания создается с целью получения прибыли. Цель компании заключается в тесной работе с клиентами и удовлетворение их потребностей. 

Работая в тесном сотрудничестве с клиентами, можно моментально реагировать на изменения на рынке.

Частное предприятие будет создано после обучения и написания бизнес - плана в УДЦ г. Тулы.

3. Продукты и услуги

Текущие затраты (за месяц)

1. Транспортные услуги – 140 руб.

2. Закупка товара на месяц .Прочие расходы – 100руб.

3. Примерный ассортимент предлагаемых товаров женских колготок ведущих фирм производителей «GOLDEN LADY» «LEVANTE»

	№
	Наименование товара
	Покупная цена
	Кол-во товара
	Затраты в месяц
	Цена продажи
	Выручка от  продажи

	1
	GL 15D
	5-5
	8
	44-0
	80 %
	79-2

	2
	LEVANTE
	5-9
	8
	47-2
	80 %
	84-96

	3
	LEVANTE
	8-0
	8
	64-0
	80 %
	115-2

	4
	GL20D
	4-9
	8
	39-2
	80%
	128-16

	5
	LEVANTE
	9-8
	8
	78-4
	80%
	170-56

	6
	GL40D
	14-73
	8
	117-84
	80 %
	141-12

	7
	LEVANTE
	15-8
	8
	126-4
	80 %
	212-12

	8
	GL 50D
	13-4
	8
	107-2
	80 %
	227-52

	9
	GL шерсть
	32-8
	8
	262-4
	80 %
	472-32

	10
	L/шерсть
	27-2
	8
	217-6
	80 %
	391-68

	11
	L 150 D
	19-65
	8
	157-2
	80 %
	282-96

	12
	GL сетка
	20-6
	8
	164-8
	80 %
	296-64

	13
	GL в полоску
	21-5
	8
	172-0
	80 %
	309-6

	14
	GL в ажуре
	22-1
	8
	176-8
	80 %
	318-24


	15
	GL в рисунок
	22-64
	8
	181-12
	80 %
	326-16

	16
	L.. утяжка
	32-5
	8
	260-00
	80 %
	468-00

	17
	GL 100D
	25-00
	8
	200-00
	80 %
	360-00

	18
	L 50D
	7-10
	8
	64-80
	80 %
	116-64

	19
	GL 15D
	8-90
	8
	71-20
	80 %
	192—96

	20 
	L 50D
	8-10
	8
	84-20
	80 %
	765-29


Далее составлю прогноз прибылей и убытков и движение денежных средств;

Авансовые платежи в ПФ – 1811руб. Авансовые платежи в ФОМС 288руб. Авансовые платежи подоходного налога – 756 руб.

4. Финансовый  план

Прогноз прибыли и убытков

	
	Июль
	август
	Сент..
	Окт.
	Нояб.
	Дек.
	Янв.
	Февр.
	Март
	апрель
	май
	июнь
	Итого за год
	Итого за 2000г.
	

	1.выручка от  реализации
	4594
	4594
	4594
	4594
	4594
	4594
	4594
	4594
	4594
	4594
	4594
	4594
	55128
	27564
	

	Расходы:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-покупка товара 
	2552
	2552
	2552
	4646
	7685
	7565
	3456
	5534
	5598
	2345
	4567
	3218
	30624
	15312
	

	-транспортные
	260
	260
	260
	320
	329
	260
	260
	543
	260
	260
	260
	260
	3120
	1560
	

	-регистрация
	84-
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	84-
	84
	

	-разрешение
	100
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	100
	100
	

	Оплата за место
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	6240
	3120
	

	3.ИТОГО
	3516
	3332
	3332
	3332
	3332
	3332
	3332
	3332
	3332
	3332
	3332
	3332
	40168
	20176
	

	4.Совокупный доход
	1078
	1262
	1262
	1262
	1262
	1262
	1262
	1262
	1262
	1262
	1262
	1262
	14960
	7388
	

	5.Пенсионный фонд
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	4188
	2069
	

	6.ФОМС
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	538
	266
	

	7.Облагаемый доход
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	10234
	5053
	

	8.Подоходный налог
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	1058
	496
	

	9.Чистый доход
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	9176
	4557
	


Прогноз движения денежных средств.

	№
	Показатели
	Июль
	август
	сентябрь
	октябрь
	ноябрь
	декабрь
	Итого за 1пол.
	январь
	февраль
	март
	апрель
	Итого

	1
	Нал. ден. ср-в
	2000
	1630
	1481
	2243
	3005
	2356
	20000
	3118
	4567
	4356
	8765
	20000

	2
	Выр-ка от реализации
	7474
	5345
	3678
	3212
	2345
	7645
	27654
	5462
	2376
	1236
	1267
	55128

	3
	Итого 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	Покупка товара
	4000
	2345
	3455
	3678
	2345
	2346
	24444
	2345
	2345
	1232
	1215
	32222

	5
	Транспорт.рассходов.
	350
	350
	350
	350
	350
	350
	1560
	350
	350
	350
	350
	3120

	6
	Регистрация и разрешение
	184
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	184

	7
	Плата за место
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	520
	6240

	8
	Итого расх.
	4964
	3332
	3332
	3332
	3223
	3232
	21624
	3332
	3332
	3332
	3332
	6240

	9
	Аван.Платежи в ПФ  и ФОМС
	
	1023
	
	
	1023
	
	2046
	
	
	289
	
	2335

	10
	Аван..Платежи в Подох.налог
	
	388
	
	
	388
	
	776
	
	
	
	
	776

	11
	Затраты на нужды
	
	
	500
	500
	500
	500
	2000
	500
	500
	500
	500
	2000

	12
	Нал ср-в на конец периода
	1630
	1486
	7464
	5677
	3513
	1245
	3118
	5643
	4598
	258
	2456
	7401


Страховых взносов и подоходного налога расчет авансовых платежей

	№
	Показатели
	Сумма

	1
	Предполагаемые годовые расходы
	21096

	2
	Предполагаемый доход
	6468

	3
	Авансовые платежи в ПФ
	906

	4
	Разовый платеж в ПФ
	9061

	5
	Авансовые платежи в ФОМС
	116

	6
	Разовые платежи в ФОМС
	1164

	7
	Предполагаемая годовая выручка
	276543

	8
	Разовый платеж подоходного налога 
	388

	9
	Авансовые платежи подоходного налога
	776


Анализируя таблицу денежных потоков, строк  окупаемости составляет три месяца. Это период времени за которое поток реальных денег нарастающим.

Анализ сильных и слабых сторон  итогом  становится положительным.

Чистая прибыль за год работы составляет –9147руб.

Рентабельность проекта равна: (9176: 2000)*100%=4595%.

SWOT - анализ

	Сильные стороны

1 Высокий уровень обслуживания

2 Ориентация на новые технологии ,новый товар.

3 Хорошее место расположения
	Возможности:

1.Увеличение количества товара.

2. Увеличение ассортимента. 

	Слабые стороны:

1.Трудности с квалифицированным персоналом

2. Низкий опыт.
	Угрозы:
1.Конкуренты.

2 Рэкет.

3.Новый  налоговый кодекс.


ОЦЕНКА РИСКА И СТРАХОВАНИЯ.

	Виды  риска
	Негативные последствия
	Защитные меры и мероприятия
	Необходимые материалы, финансовые ресурсы

	Законодательные изменения и ограничения
	Убытки, дополнительные издержки, штрафы
	Своевременное информирование обеспечения
	Специалист, денежные средства

	Некачественные маркетинговые исследования
	Сбои со сбытом продукции.
	Дополнительные маркетинговые исследования
	Денежные средства

	Нецивилизованная конкуренция
	Моральные и физические расплаты.
	Поиск и освоение новых сегментов рынка
	Связи

	Хищник
	Потеря дохода
	Контроль, охрана, страхование
	Затраты времени

	Пожар
	Банкротство производства
	Соблюдение правил пожарной безопасности, страхование
	Денежные средства

	Некачественное сырье(товар)
	Неокупаемые затраты,потеря покупателя
	Тщательная проверка сертификации
	Денежные средства


